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ОБЩАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА ВИДОВ ДОГОВОРОВ, 
ЗАКЛЮЧАЕМЫХ В ТОРГОВОМ ОБОРОТЕ
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Система гражданско-правовых договоров в Российской Федера-
ции имеет большое значение для практики и является предметом 
многолетнего детального изучения российской юридической науки. 
Классификация договоров в гражданском праве до сих пор вызыва-
ет споры и дискуссии среди ученых, а предложить универсальную 
классификацию, пока никому не удавалось. Непросто обстоят дела 
и с классификацией договоров в торговом обороте Российской Фе-
дерации. Даже выделение такой категории и данное название вы-
зывает вопросы и формирует различные противоположные точки 
зрения среди ученых. Действительно, в любом источнике по корпо-
ративному, торговому праву Российской Федерации очень слож-
но найти термин договор в торговом обороте, как и выделение 
видов таких договоров. Все чаще мы встречаем такие понятия, 
как коммерческий договор или торговый договор, однако, такие 
понятия не стоит отождествлять в полной мере, хоть и они и об-
ладают сходными признаками. Возможно, единообразной и точной 
классификации не может быть по причине того, что договорное 
право очень динамично развивающаяся отрасль, которая посто-
янно видоизменяется с практической точки зрения, а практика, 
как известно действует, а не думает над тем, чтобы уложиться 
в привычный формат, теории и классификации. В данной статье 
коллективом авторов приведена уникальная систематизация ви-
дов договоров, используемых в торговом обороте на территории 
Российской Федерации, проведен анализ и дана характеристика и 
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оценка актуальности различным формам заключения коммерческих 
договоров, а также освещены перспективы развития националь-
ного договорного права, функционирующего и являющегося важ-
нейшей составляющей торгового оборота.
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GENERAL CHARACTERISTICS OF TYPES                                  
OF CONTRACTS CONCLUDED IN TRADE TURNOVER

A.A. Amosov, T.Yu. Naumova, A.N. Kononov

The system of civil contracts in the Russian Federation is of great 
importance for practice and is the subject of many years of detailed 
study of Russian legal science. The classification of contracts in civil 
law still causes controversy and debate among scientists, and so far no 
one has been able to propose a universal classification. The situation 
with the classification of contracts in the trade turnover of the Russian 
Federation is also difficult. Even the identification of such a category and 
this name raises questions and creates various opposing points of view 
among scientists. Indeed, in any textbook on corporate and trade law of 
the Russian Federation it is very difficult to find the term agreement in 
trade turnover, as well as to distinguish the types of such agreements. 
More and more often we come across concepts such as a commercial 
agreement or a trade agreement, however, such concepts should not be 
fully identified, although they have similar features. Perhaps there cannot 
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be a uniform and accurate classification due to the fact that contract law 
is a very dynamically developing industry, which is constantly changing 
from a practical point of view, and practice, as we know, acts and does 
not think about fitting into the usual format, theories and classifications. 
In this article, a team of authors provides a unique systematization of the 
types of contracts used in trade turnover on the territory of the Russian 
Federation, analyzes and characterizes and assesses the relevance of 
various forms of concluding commercial contracts, and also highlights 
the prospects for the development of national contract law, which func-
tions and is the most important component of trade turnover.

Keywords: civil contract; trade turnover; contract law; type of con-
tract; contract in trade turnover; classification of contracts; goods; 
contractual relations; commodity market; option; preliminary agree-
ment; delivery
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Введение
Торговый оборот в Российской Федерации в современном его 

виде предполагает включение новых форм, видов и способов пере-
мещения товаров на рынке и их потребления, деятельности товарных 
рынков, а как следствие, детерминирует и трансформацию вида и 
сущности договоров и способов их заключения.

По мере усложнения производства и появления все новых и раз-
нообразных потребностей возникает необходимость в большом числе 
организаций-посредников между производством и потреблением, 
которые в совокупности образуют гибкую и одновременно много-
канальную систему товарного обращения [15].

Новые вызовы, санкции и постоянное изменение состояния 
рынка и рыночной экономики требуют новых подходов со стороны 
субъектов торгового оборота, а также модернизации самой системы 
товарооборота и государственного управления в данной сфере [3]. 
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Тотальный уход с национального рынка крупных брендов и произ-
водителей всколыхнул российский рынок в первой половине 2022 
года [4]. Потребители восприняли такую ситуацию неоднозначно, 
однако, данные решения зарубежных правительств не смогли «по-
шатнуть» российский рынок, а позитивным аспектом можно считать 
появление новых и развитие старых брендов, а также увеличение 
количества и повышение качества национального продукта на рынке.

Торговая и торгово-посредническая деятельность хозяйствую-
щих субъектов обособилась и выделилась в самостоятельный вид 
предпринимательской деятельности [5]. В то же время она обладает 
всеми признаками предпринимательской деятельности, закреплен-
ными статьей 2 Гражданского кодекса Российской Федерации (да-
лее – ГК РФ): является самостоятельной, носит рисковый характер, 
направлена на систематическое извлечение прибыли от продажи 
товаров, осуществляется зарегистрированными в установленном 
порядке предпринимателями [1].

Безусловно, торговый оборот и торговая деятельность четко ре-
гламентированы гражданским и специальным законодательством, 
а договорные отношения есть основа торгового оборота, как миро-
вого, так и внутрироссийского [13]. Важно подчеркнуть и иннова-
ционную направленность современной торговой и коммерческой 
деятельности [14]. Повсеместная информатизация детерминирует 
совершенствование рынка и развитие торговли в сторону инноваций 
[12]. Возникают и инновационные формы торговой деятельности, а 
вместе с тем развивается и институт заключения торговых догово-
ров. Появляются и новые виды таких договоров и новые способы 
их заключения, а также новые нормы для признания договора за-
ключенным в судебном порядке.

Основная часть
Правовыми основами регулирования торгового оборота в Рос-

сийской Федерации являются Конституция Российской Федерации, 
Гражданский кодекс Российской Федерации, Федеральный закон «Об 
основах государственного регулирования торговой деятельности в 
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Российской Федерации» и другие федеральные законы, устанавли-
вающие принципы коммерческой деятельности и ее государствен-
ного регулирования [2]. Стоит подчеркнуть, что, кроме нормативной 
регламентации, для торговых отношений важное значение имеют 
обычаи делового оборота [11].

Правовые обычаи как особая разновидность обычаев являются 
формой (источником) права, обладают юридической нормативностью, 
установлены в качестве правила в отношении неопределенного круга 
лиц и занимают особое место в механизме правового регулирования, 
при этом на разных исторических этапах и в разных отраслях права 
их роль и значение различны [9]. Обычаем делового оборота при-
знается сложившееся и широко применяемое в какой-либо области 
предпринимательской деятельности правило поведения, не предус-
мотренное законодательством, независимо от того, зафиксировано 
ли оно в каком-либо документе (п. 1 ст. 5 ГК РФ) [7].

Система гражданско-правовых договоров в Российской Федера-
ции имеет большое значение для практики и является предметом 
многолетнего детального изучения российской юридической науки 
[2]. Классификация договоров в гражданском праве до сих пор вы-
зывает споры и дискуссии. Непросто обстоят дела и с классифика-
цией договоров в торговом обороте РФ. На сегодняшний день в на-
циональной доктрине не существует единообразной классификации 
договоров в торговом обороте, нет и единого подхода к пониманию 
данного термина и его использованию, более распространенным 
является термин коммерческий договор или торговый договор, 
однако, полностью такие понятия отождествлять авторы полагают 
нецелесообразным и неправильным. При помощи классификации 
ученые определяют сущность и важнейшие признаки договора, 
например направленность договорного обязательства на результат, 
желаемый для сторон данного договора.

Часто договоры в юридической науке разделяют на типы и раз-
новидности. Настоящее исследование посвящено видам договоров 
в торговом обороте. Стоит подчеркнуть формальный характер такой 
классификации. Но она имеет важнейшее значение для установления 
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сущности и специфики заключения договоров в торговом обороте 
на современном этапе и для развития и совершенствования такой 
разновидности гражданско-правовых договоров.

Преимущественно типу договора отождествляется соответству-
ющая глава Гражданского кодекса Российской Федерации. Напри-
мер, 30 глава ГК РФ регулирует договоры купли-продажи. То есть 
«Купля-продажа» - тип договора. Видом договора принято называть 
соответствующий параграф главы. Например, «Поставка товаров» [8].

Что касается зарубежного законодательства, то там классификация 
договоров в торговом обороте производится по двум основаниям:

1) по содержанию обязательства, предусматривающего возмезд-
ное отчуждение товара. Такой подход используется в Германии и 
Франции;

2) по признаку заключения его коммерческим субъектом. Такой 
подход принят в законодательстве Германии и Японии.

Видовое деление договоров в торговом обороте на территории 
Российской Федерации происходит по другим признакам и с исполь-
зованием иных сущностных подходов. Такая ситуация объяснима 
спецификой национального гражданского права и товарооборота, а 
также условия, в которых приходится осуществлять свою деятель-
ность отечественным коммерсантам. В РФ такая классификация 
строится на основе юридико-экономической классификации граж-
данско-правовых договоров, установленной ГК РФ [9].

Безусловно, приоритетным основанием для видовой классифи-
кации сделок в торговом обороте служит их связь с материальным 
условием договоров о предмете - товарами.

При такой ситуации сам объект договора в торговом обороте – 
это предполагаемая сторонами при заключении данного договора 
их деятельность, может иметь различное содержание.

Стоит отметить, что, безусловно, не все виды договоров, поиме-
нованных в Гражданском кодексе Российской Федерации можно 
отнести к договорам в торговом обороте. Так, например, договоры, 
не имеющие отношение к движению товаров по оптовым рынкам, к 
категории торговых никак отнести нельзя. Но при этом, в торговом 
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обороте существует огромное количество сделок, которые отмече-
ны в Гражданском кодексе РФ. Такая ситуация с возникновением 
подобных «новых» сделок уже изучается учеными и получила на-
звание «коммерциализация торговли».

Например, к подобным правовым конструкциям можно отнести 
договор оптовой купли-продажи. Кроме того, сюда же отнесем и 
договор на изготовление рекламной продукции, на оказание марке-
тинговых услуг, коммерческого посредничества и другие договоры.

Как известно, основа торгового оборота – это перепродажа то-
варов с целью извлечения прибыли. Так, сложилось исторически, и 
подобная деятельность была распространена даже в советское время, 
однако, лишь в 90-е года она получила легальный статус. Имеются 
разные подходы к специфике понимания такой деятельности. Для 
обывателей подобные приемы выглядят не коммерческой стратегией, 
а скорее спекуляцией. Безусловно, такой подход исторически объяс-
ним, но его можно назвать устаревшим. Вся коммерческая деятель-
ность имеет своей целью извлечение прибыли. Иначе заниматься 
столь рисковой и сложной деятельностью не имело бы смысла.

Извлечение прибыли в коммерческом обороте достигается по 
средствам передачи товара от одного оптового продавца другому 
вплоть до оптового потребителя, который продает этот товар конеч-
ному потребителю на розничном рынке. Каждый субъект данной 
взаимосвязи, кроме потребителя, ставит своей целью извлечение 
прибыли от данных процессов.

Передача товара в собственность осуществляется на основании 
отчуждательных договоров, центральным из которых является до-
говор купли-продажи как род и некоторые его виды.

Подробнее расскажем о том, какие именно виды договора ис-
пользуются в торговом обороте. Отметим причины использования 
отельных видов договоров в данном случае, и какие не подлежат 
использованию:

1) субъектный состав договора в торговом обороте, как отме-
чалось ранее, является особенным и предполагает действия про-
фессиональных предпринимателей. Таким образом, к договорам в 
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торговом обороте невозможно отнести договор розничной купли-
продажи ввиду того, что субъектом такого договора всегда является 
покупатель гражданин.

Безусловно, торговое право учитывает интересы покупателей, 
на всех стадиях от производства до реализации товаров. Участники 
торгового оборота также должны соблюдать права потребителей.

2) кроме того, существуют объекты гражданских прав, обладаю-
щие специфическими признаками. Индивидуальность и особенность 
таких объектов способствует невозможности их участия в торговом 
обороте. Ст. 583 ГК РФ регулирует отношения по договору ренты. 
Именно договор ренты, имеющий признаки отчуждаемого договора, 
не может быть использования в торговом обороте;

3) наличие вышеперечисленных индивидуальных признаков яв-
ляется не единственным критерием, по которому можно отграничить 
некоторые гражданско-правовые договоры от договоров в торговом 
обороте. Например, многочисленность регистрационных действий 
по отношению к материальному условию о предмете договора. Та-
кой критерий ограничивает полностью продажу в торговом обороте 
таких объектов права, как, например, недвижимость. Таким образом, 
к ряду договоров в торговом обороте невозможно отнести купли-
продажи недвижимости и купли-продажи предприятия. Торговый 
оборот строиться на договорных отношениях. Одним из важнейших 
договоров, применяемых в рассматриваемой сфере, является дого-
вор купли-продажи, однако не все договоры купли-продажи можно 
именовать договорами торгового оборота [10];

4) многие товары обладают спецификой, как и сам процесс их 
продажи.

Монопольное законодательство, регламенты, регулирование цен 
государством, наличие правил при осуществлении сделок ограничи-
вает свободу в применении некоторых договоров в торговом обороте 
и оптовой торговле. Так, к коммерческим договорам, по данному 
критерию невозможно отнести договор энергоснабжения.

5) кроме того к договорам в торговом обороте невозможно от-
нести договор аренды, договор займа, договоры по доверительному 
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управлению. Объясняется данное тем, что подобная передача иму-
щества имеет «временный» характер и не предполагает отчуждение 
такого имущества, а в конечном итоге, как правило, ведет к возврату 
имущества его собственнику.

Коммерческими отчуждательными договорами можно считать: 
договор поставки, договор контрактации, договор мены. Передача 
имущества во временное пользование, направленная на извлечение 
прибыли и осуществляемая профессиональными предпринимателями, 
соответствует большинству признаков коммерческих договоров, кроме 
одного - цели договора. Основной целью любого коммерческого договора 
в конечном счете является перепродажа товара, т.е. его отчуждение [9]

Участники торгового оборота применяют большое количество 
договоров, которые тесно связаны с такой сферой, как оказание ус-
луг и выполнение работ. Однако, в данном случае данные услуги не 
следует понимать в стандартном (формальном) гражданско-правовом 
понимании. В такой ситуации выполнение работ и оказание услуг 
связано с продвижением товаров на торговом рынке. Такие договоры 
обслуживают товарооборот на российском рынке и обеспечивают 
надежность движения товаров в обороте. Некоторые ученые, относят 
такие договоры к категории «сервисных». Полагаем, что выделение 
таких договоров в отдельную группы выглядит логичным. Такие до-
говоры имеют явный маркетинговый характер, который стал таким 
популярным в последнее время, особенно при онлайн-торговле. 
Маркетинговое продвижение становится ведущим направлением на 
рынке коммерческих сервисных услуг. К продавцам в современном 
мире приходит осознание того, что качественный товар необходи-
мо и правильно «преподнести» перед целевой аудиторией. Такие 
договоры можно назвать маркетинговыми или вспомогательными 
коммерческими договорами. К таким договорам, используемым в 
торговом обороте, справедливо можно отнести договор возмездного 
оказания, договор страхования, хранения и другие.

Безусловно, не все договоры, поименованные и перечисленные 
Гражданским кодексом РФ можно отнести к договорам в торговом 
обороте и применить в торговом обороте. Примером может стать 
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договор строительного подряда. Такой договор ни каким существен-
ным образом не может повлиять и поспособствовать продвижению 
товаров на рынке.

Гражданскому праву и гражданскому обороту давно известен 
такой институт предоставления услуг, как представительство. Ана-
логи и прототипы такого гражданско-правового института знает и 
коммерческое право.

На торговом рынке существует множеством лиц профессиональ-
но занимающихся возмездным оказанием услуг. Основной целью 
их служит развитие торгово-хозяйственных связей и расширение 
сферы продаж товаров. Данная группа договоров представлена та-
кими их видами, как договоры комиссии и консигнации, дилерские 
соглашение, торговое агентирование, договор поручение, дистри-
бьюторские соглашения.

В отдельную категорию сделок в торговом обороте справедливо 
относят биржевые сделки. На биржевых торгах заключаются различ-
ные, как крупные, так и мелкие. К такого рода сделкам относятся:

- сделки в отношении реального товара;
- нестандартные контракты на поставку товара;
- контракты по поставке реального товара с отсроченной постав-

кой (форвардные сделки);
- стандартные контракты на поставку биржевого товара (фью-

черсные сделки);
- сделки, связанные с уступкой прав (опционные сделки).
Уникальным видом договоров в торговом обороте являются дого-

воры по организации торговли. К данного рода договорам в торговом 
обороте относятся договоры по организации сбыта, также договоры 
по поставке товаров на межрегиональном уровне, договоры органов 
власти с коммерческими организациями.

Как было отмечено ранее, к договорам в торговом обороте при-
меняются аналогичные требования, что и в гражданском обороте, 
ввиду их прямого соотношения и происхождения именно из ГК РФ.

Ученые-юристы спорят относительного того, на сколько этапов 
делиться заключение торгового договора. Так, выделяют два и три 
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этапа заключения коммерческого договора. Первый этап: направ-
ление оферты. Второй этап: акцепт оферты. В качестве третьего 
самостоятельного этапа исследователи выделяют принятие акцепта 
оферентом.

Существуют специфические особенности заключения и договора 
в торговом и его порядка от заключения гражданско-правовых до-
говоров в классическом понимании. Сложность предмета догово-
ра, большие деньги и весомы риск детерминируют возникновение 
более сложных стадий и процесса заключения договора в торговом 
обороте. Такая процедура является усложненной по сравнению с 
представленной в Гражданском кодексе РФ. Речь идет о заключении 
коммерческого договора путем переговоров. Для делового и торго-
вого оборота такой способ очень удобен, ведь можно сразу решить 
все вопросы и урегулировать разногласия. В данном случае обе 
стороны выступают в качестве оферента и акцептанта, что делает 
данный способ заключения договора уникальным.

Одним из самых распространенных способов заключения до-
говора, используемый в торговом обороте, является направление 
оферты и получение акцепта. Такой способ имеет установленную 
ГК РФ форму, и чаще всего представляет собой подписание направ-
ленного оферентом договора и ответ с согласием, направленный в 
письменном виде по почте.

Особенностями заключения договоров в торговом обороте яв-
ляются:

1) невозможность применения публичной оферты. Поскольку та-
кая оферта предполагает заключение договора с любым желающим, 
что недопустимо в торговом обороте. Таким образом, коммерческий 
договор не признается законодателем публичным.

Если договор в торговом обороте нельзя признать публичным, 
то соответственно в таких отношениях не может быть использована 
публичная оферта. «Непубличный» характер отношений между сто-
ронами товарооборота объясняется тем, что при оптовой торговле 
стороны чаще всего взаимодействуют с постоянными партнерами 
и надежными поставщиками. Не смотря на свою «непубличность» 
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в полном смысле этого слова, торговый оборот активно использует 
рекламу, как средство продвижения товаров на торговом рынке. 
Реклама в товарообороте применяется в классических целях – «ак-
центирование» и привлечение внимания к товару.

2) Еще одной особенностью становится договоров в торговом 
обороте становится то, что в такой ситуации применимы действия 
по выражению воли сторон, имеющие не прямой, а косвенный ха-
рактер, которые ГК РФ именует конклюдентными. Конклюдентные 
действия предусмотрены статьей 438 ГК РФ и могут иметь различ-
ное выражение. Например, молчание, но лишь в случае принятия 
товаров. Чаще всего конклюдентными действия сторон в торговом 
обороте признают в судебном порядке. Имея ввиду, современную 
правоприменительную ситуацию и тот факт, что судебная практика 
на новом этапе идет по пути признания договора заключенным при 
наличии любых свидетельствующих на то оснований, с целью со-
хранения договорных отношений между сторонами, суды признают 
даже частичное исполнение договора надлежащим акцептом. В По-
становлении Пленумов Верховного Суда Российской Федерации и 
Высшего арбитражного суда Российской Федерации от 1 июля 1996 
г. № 6/8 «О некоторых вопросах, связанных с применением части 
первой Гражданского кодекса Российской Федерации» (пункт 58) 
было разъяснено, что для признания соответствующих действий 
адресата оферты акцептом Кодекс не требует выполнения условий 
оферты в полном объеме.

3) Институт предварительного договора хоть и не является от-
личительной чертой договоров в торговом обороте, но является до-
статочно распространенным и часто применимым в коммерческой 
торговле. Предварительный договор, как известно, используется в 
качестве гаранта заключения основного договора. При таких обсто-
ятельствах основной договор заключается в последующем. Однако, 
незаключение основного договора в будущем не влечет признания 
предварительного договора недействительным. Но, при недобро-
совестном поведении одной из сторон, в следствие чего не был за-
ключен основной договор или его заключение стало невозможным 
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с практической точки зрения, может повлечь возникновение права 
требования у другой стороны о возмещении убытков у непорядоч-
ного контрагента, причиненных такими действиями. Отметим, что 
заключение предварительного договора не влечет возникновение 
права собственности на товар (имущество).

4) В торговом обороте также активно заключаются генеральные 
соглашения и рамочные договоры. Раскроем, в чем состоит суть их 
применения в коммерческом обороте. Они очень сходны с предвари-
тельными договорами. Однако, существует и отличие, выраженное 
в том, что в рамочных соглашениях отсутствуют условия, обязыва-
ющие стороны заключить договор в будущем.

Под рамочным договором в современной юридической науке 
понимается договор, имеющий своей целью организацию деловых 
отношений, имеющих длительный (долгосрочный) характер. Такие 
отношения, чаще всего, детерминируют необходимость заключения 
договоров-приложений к основному договору.

Рамочный договор имеет длящийся характер в отличие от пред-
варительного договора, который заключается единожды с целью 
заключения и реализации основного договора.

В качестве примера рамочного договора можно привести:
1) генеральный страховой полис, который регламентирован ст. 

941 Гражданского кодекса Российской Федерации, по нему между 
сторонами договора осуществляются действия по постоянному (а 
не однократному) страхованию однородного имущества;

2) договор об организации перевозки грузов, представленный 
статьей 798 Гражданского кодекса Российской Федерации. Такой 
договор служит хорошей и эффективной заменой договора пере-
возки. Целью данного вида договоров является организация систе-
матической перевозки грузов;

3) генеральный кредитный договор. С помощью данного догово-
ра участники торгового оборота оформляют займовые отношения, 
одной из сторон в данном случае выступает кредитная организация.

4) генеральные соглашения. Данные соглашения заключаются с 
целью оформления межбанковских сделок.
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5) договор, заключенный с помощью проведения торгов. Данный 
договор предусмотрен ст.447 ГК РФ. Заключение договора на торгах 
специфический, но удобный способ оформления договорных отно-
шений между сторонами. По такому договору процесс заключения 
происходит следующим образом. Сообщение о торгах произво-
дится организатором с помощью извещения желающих, подавших 
соответствующие заявки. Такой процесс не стоит рассматривать в 
качестве самостоятельной сделки, такие действия скорее можно 
назвать способствующими заключение соответствующего договора 
на проведение торгов.

Договор на проведение торгов и его заключение регламентиро-
вано статьей 447 ГК РФ. Данный договор обязывает организатора 
провести торги и выявить победителя, а также подписать протокол.

Торги в судебной практике признаются особым способом за-
ключения коммерческого (и не только) договора. Особенностью 
данного способа заключения договоров в торговом обороте является 
то, что договор по итогам проведения торгов заключается с лицом, 
предложившим наиболее высокую цену или самые лучшие условия 
для исполнения конкретного договора. Такое заключение договора 
имеет состязательный характер, что обосновывает специфику такой 
формы. Ученые относят такой договор к числу организационных. 
Такой подход можно назвать логичным, учитывая тот факт, что у 
торгов всегда есть организатор, кто был в его роли не выступал. 
Данный договор в сущности всегда имеет в себе условие о про-
ведении торгов, отношениях сторон на торгах, их участие, права и 
обязанности участников по заключению последующего договора с 
победителем (выигравшим).

По мнению ряду ученых к договору, заключенному с помощью 
проведения торгов, как одному из видов договоров в торговом обо-
роте наиболее часто применяются законы о защите конкуренции, 
ввиду того, что такие соглашения нередко становятся причиной 
картельных сговоров [6].

6) в случаях заключения договоров в торговом обороте распро-
страненным является использование разных видов протоколов, 
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фиксирующих определенные устные договоренности, представ-
ляющиеся существенными для сторон договора. Такой протокол 
подписывается, как правило, на стадии предварительного договора, 
вместо его заключения.

В процессе согласования будущих условий стороны могут раз-
работать протокол для устранения будущих разногласий.

7) на современном торговом рынке ключевое значение имеет 
договор поставки товаров, который выделяют, как отдельную раз-
новидность договора купли-продажи. Однако, стоит отметить, что 
поставка товаров отличается спецификой и важным особенностями, 
отличающими данный вид договоров от купли-продажи. В данном 
договоре очень важно согласовывать предмет, которым в силу статьи 
506 ГК РФ являются товары, которые производятся или закупаются 
поставщиком в коммерческих целях. Нормы договора купли-продажи 
в их общем виде применимы при заключении данных договоров. 
Самыми существенными условиями, позволяющими считать дан-
ный договор заключенным являются количество и наименование 
товара. Разногласия, возникающие между сторонами, по договору 
поставки регулируются статьей 507 ГК РФ, предусматривающей 
30-дневный срок на их урегулирование и согласование либо отмену 
заключения такого договора. По договору поставки у недобросовест-
ной стороны также возникает обязанность по возмещению убытков 
потерпевшей стороне, которая, например, не была уведомлена об 
отказе заключить договор.

Убытками, по мнению ВАС РФ, в таком случае можно признать 
денежные расходы, которые были понесены стороной, направившей 
оферту, и начавшей подготовку по исполнению договора, если ее 
вовремя не уведомили о том, что данный договор не будет заключен.

8) Новым способом заключения коммерческих договоров стало 
заключение их с помощью информационно-телекоммуникационной 
сети Интернет. Поскольку ГК РФ, на данный момент, дает возмож-
ность сторонам заключать договор в любой форме, электронных спо-
собов заключения договоров существует очень большое количество. 
Примерами могут стать телефонный, с использованием электронной 
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связи способы заключения договора. Главное, в данном случае, воз-
можность точного установления адресатов сторон. ГК РФ, в силу 
статьи 160, допускает применение воспроизведения подписи путем 
механического копирования, так называемого факсимильного. В со-
временных договорных отношениях данная норма распространена 
и применима, ввиду повсеместной цифровизации жизни и права.

В электронной торговле участниками чаще всего заключается 
генеральное соглашение (то, о чем говорилось в данном исследова-
нии ранее). Данное соглашение, при таких обстоятельствах, заклю-
чается в письменном виде (на бумаге). Генеральным соглашением 
стороны оговаривают пути и способы, которыми устанавливаются 
длительные торговые связи для многочисленных сделок между эти-
ми сторонами. Данное соглашение, как отмечалось ранее, относится 
к организационным сделкам. Генеральное соглашение позволяет 
участникам торгового оборота принимать участие в электронном 
его формате (виде).

Кроме того, между сторонами электронного товарооборота мо-
жет заключаться соглашение об обмене данными. Такое соглашение 
устанавливает особые правила электронного обмена данными между 
коммерческими субъектами договорных отношений и регламен-
тирует взаимные права и обязанности сторон договора по обмену 
электронными сообщениями и их хранению.

Открытые аукционы в электронном виде проводятся на сайтах в 
информационно-телекоммуникационной сети Интернет.

Новой договорной конструкцией, предусмотренной ГК РФ, для 
торгового и гражданского оборота стал опционный договор, в силу 
429.2 статьи Гражданского кодекса РФ. Такой вид договоров появил-
ся в 2015 году. При заключении опционного договора одна сторона 
должна подтвердить, что берет на себя обязательство и обязуется 
его выполнить, по требованию контрагента (другой стороны).

Опционный договор имеет существенные отличия от предвари-
тельного договора, рамочных соглашений и иных договоров, в силу 
того, что опционный договор является основным. Опцион пред-
ставляет собой безотзывную оферту, которую можно акцептовать 
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другой стороне в любой срок, не выходящий за рамки указанного 
договором.

В течение всего срока действия опциона, акцептовав такую офер-
ту, другая сторона вправе заключить крупный договор на условиях, 
предусмотренных опционом. Опционный договор подлежит заклю-
чению. Он должен содержать существенные условия договора и быть 
в установленной форме для заключения договора. Права по опцион-
ному договору возникают из, если иное не установлено опционным 
договором. Он может быть уступлен другим лицам, за исключением. 
Особенностью опционных договоров является то, что, в отличие от 
предварительных договоров и рамочных договоров, данный договор 
не устанавливает обязанность заключить договор, а лишь является 
основанием для предоставления права на его заключение.

По правовой природе опционный договор, заключающийся в 
передаче прав, в первую очередь ближе к сделке передачи прав, по 
которой требование также подлежит передаче. В опционном дого-
воре содержанием требования является условие предусмотренный 
опционом. Это право требовать заключения иного договора в от-
ношении. Построение опционного договора перешло от банковских 
операций к частному распределению. В коммерческой деятельно-
сти способ заключения данного договора широко используется в 
практике обмен товарами Опционный договор, наряду с рамочным 
и предварительным договором, имеет целью организацию деятель-
ности субъекта в целях заключения другого (основного) договора в 
части, целью которой является предоставление права на заключение 
контракт увеличение.

Оснований расторжения договоров в торговом обороте большое 
количество. Как известно, такие основания бывают двух видов: 
юрисдикционные и неюрисдикционные.

К юрисдикционным основаниям относятся: расторжение в су-
дебном порядке, при наличии нарушений существенного характера, 
расторжение либо изменение коммерческого договора по основани-
ям, указанным в законе, и при изменении обстоятельств в судебном 
порядке (ст.ст. 450, 451 ГК РФ).
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К неюрисдикционным основаниям расторжения договоров в 
торговом обороте относятся: расторжение по соглашению сторон 
и отказ от исполнения договора одной из сторон.

Кроме вышеназванных, основаниями изменения расторжения 
договоров можно назвать:

- односторонне обращение с иском о понуждении к расторже-
нию договора;

- двусторонне соглашение сторон об изменении и расторжении 
такого договора.

Глава 29 ГК РФ называет три юридических факта, детермини-
рующих изменение или расторжение договора.

К таким юридическим фактам относятся:
1) соглашение сторон договора, то есть наличие встречного ин-

тереса в его изменении или расторжении;
2) наличие судебного решения, выданного после производства 

по иску одной из сторон о признании договора расторгнутым либо 
его изменении, при нарушении договора контрагентом; также при 
изменении обстоятельств, которое носит существенный характер;

3) при отказе одной из сторон исполнять договор, как говорилось 
в данном исследовании ранее такой отказ называется односторонним. 
Такой юридический факт применим лишь в случае, когда такое право 
было установлено данной стороне еще при заключении договора, и 
в случаях, которые прямо предусмотрены законом.

Таким образом, Гражданский кодекс РФ предусматривает раз-
личные варианты оформления торговых отношений, например до-
говор оптовой купли-продажи, договор поставки и другие. Однако, 
присущие индивидуальные особенности ряду гражданско-правовых 
договоров не позволяют нам отнести их к числу коммерческих, 
например, договор займа, договор ренты и иные. В целом, нацио-
нальное законодательство дает большую свободу гражданам в об-
ласти заключения договоров в торговом обороте, что способствует 
развитию товарооборота и экономики страны. Однако, ряд ограни-
чений не позволяет использовать некоторые предметы и договоры 
в торговых отношениях.
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Заключение
На основании изложенного мы можем сделать вывод о том, что 

договор в торговом обороте – это договор, регулирующий товарообо-
рот и включающий в себя продажу и продвижение товаров, а также 
способствующий обслуживанию такого продвижения, признаками 
которого является то, что такие договоры служат продвижением 
товаров, от производителя к потребителю, еще одной особенностью 
является и субъектный состав (субъектами коммерческого договора 
всегда выступают субъекты предпринимательской деятельности), 
целью заключения договора в торговом обороте является коммер-
ческое использование и реализация объектов торгового оборота 
для извлечения прибыли. Российское законодательство дает воз-
можность заключать коммерческие договоры в различных формах, 
предусматривая множество видов договоров в торговом обороте, 
например, договор оптовой купли-продажи, договор поставки, бир-
жевые сделки, договоры по организации сбыта, также договоры по 
поставке товаров на межрегиональном уровне, договоры органов 
власти с коммерческими организациями и другие. К договорам в 
торговом обороте применяются аналогичные требования, что и 
в гражданском обороте, ввиду их прямого соотношения и проис-
хождения именно из ГК РФ. Однако, присущие индивидуальные 
особенности ряду гражданско-правовых договоров не позволяют 
нам отнести их к числу коммерческих, например, договор займа, 
договор ренты и иные. В целом, национальное законодательство 
дает большую свободу гражданам в области заключения договоров 
в торговом обороте, что способствует развитию товарооборота и 
экономики страны. Однако, ряд ограничений не позволяет исполь-
зовать некоторые предметы и договоры в торговых отношениях.
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